1 слайд. Коммерческая деятельность как категория рыночной экономики: содержание, цели, формирование
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2 слайд. Содержание: 

— содержание коммерческой деятельности;

— цели и задачи коммерческой деятельности;

— формирование коммерческой деятельности.

Цель: 

Изучив данный учебный элемент, у Вас сформируются знания:

— о содержании коммерческой деятельности;

— о целях и задачах коммерческой деятельности;

— о том, как формируется коммерческая деятельность.

3 слайд. Основные понятия

Коммерция – это совокупность процессов и операций, направленных на совершение купли-продажи товаров с целью удовлетворения покупательского спроса и получения прибыли.

Коммерческая деятельность – купля – продажа товаров с целью получения прибыли при удовлетворении спроса покупателей в товарах и услугах. 

Коммерческая операция – это совокупность приемов и способов, которые обеспечивают функционирование разных стадий товарно-денежного обмена.

8 слайд.  Краткие сведения из теории

Коммерция – слово латинского происхождения (commercium–торговля). Торговля – это приобретение и сбыт (продажа) товаров.

Термин «торговля» имеет два толкования: в одном случае он означает самостоятельную отрасль народного хозяйства (торговлю), в другом – торговые процессы, направленные на осуществление актов купли-продажи товаров. Коммерческая деятельность связана со вторым понятием.

Коммерция – это совокупность процессов и операций, направленных на совершение купли-продажи товаров с целью удовлетворения покупательского спроса и получения прибыли.

9 слайд. Под коммерческой деятельностью понимается купля – продажа товаров с целью получения прибыли при удовлетворении спроса покупателей в товарах и услугах. 

Более широкое толкование сущности коммерческой деятельности дал профессор Б.А. Райзберг: «Сейчас термин «коммерческая деятельность» стал толковаться расширительно и означает не только непосредственную торговую, но и другие виды предпринимательской деятельности».
10 слайд. Основными участниками коммерческой деятельности являются не только предпринимательские структуры, но и потребители (участие которых в лимитно-распределительной экономике было незначительным). Потребитель - не пассивный покупатель, а полноправный участник коммерческой деятельности, ее регулятор. Таким образом, важнейшим субъектом деловых отношений между поставщиками товаров и розничным звеном является именно потребитель. 

11 слайд. Коммерческую деятельность можно условно разделить на несколько этапов. Такими этапами являются:

· изучение спроса и определение потребностей в товарах; 

· выявление поставщиков товаров и установление с ними хозяйственных связей; 

· коммерческая деятельность по оптовой продаже товаров; 

· коммерческая деятельность по розничной продаже товаров; 

· формирование ассортимента и управление товарными запасами; 

· рекламно-информационная деятельность; 

· оказание торговых услуг. 

На каждом из перечисленных этапов выполняются определенные коммерческие операции - это совокупность приемов и способов, которые обеспечивают функционирование разных стадий товарно-денежного обмена. 

12 слайд. Целями  организации коммерческой  деятельности  являются  увеличение  доли  рынка  и  минимизация  издержек обращения.

Задачи коммерческой деятельности со стороны предпринимателя:

1. Повышать конкурентоспособность фирмы. 

2. Увеличивать оборот и объем продаж и т.д. 

Задачи коммерческой деятельности с позиции государства:

1. Обеспечение быстрой доставки товаров к населению. 

2. Минимизация накладных расходов и т.д.
13 слайд. В осуществлении коммерческой деятельности важную роль играет организация. Данный термин имеет несколько определений. Например, это объединение людей, совместно реализующих программу или цель и действующих на основе определенных правил и процедур. 

14 слайд. Формирование коммерческой деятельности торговых предприятий на рынке товаров и услуг имеет определенную направленность и организуется для достижения поставленных целей. Цель организации коммерческой деятельности торгового предприятия – увеличение доходов в торговле при условии удовлетворения спроса покупателей. Для формирования и развития коммерческой деятельности необходимы определенные условия и конкретизация воздействующих факторов. Первоочередными факторами, влияющими на деятельность торгового предприятия, являются субъекты и объекты. 

15 слайд. Субъекты - лица, выполняющие предпринимательские функции и принимающие коммерческие решения. Свои действия они реализуют через объекты торгового предприятия – основные производственные фонды и товарно-материальные ценности. 
На рынке товаров и услуг коммерческую деятельность осуществляют организации и предприятия различных организационно - правовых форм (юридические лица), а так же физические лица (индивидуальные предприниматели).

16 слайд. При проектировании коммерческой деятельности торгового предприятия следует соблюдать следующие принципы:

· полную самостоятельность и равноправие субъектов рынка; 
· приспособляемость коммерческих функций к ситуационным изменениям рынка; 
· ответственность перед партнерами по купле - продаже товара за выполнение взятых обязательств; 
· взаимодействие коммерции с маркетингом и менеджментом; 
· предвидение коммерческих рисков; 
· адаптацию коммерческих работников к новым условиям работы; 
· получение прибыли от реализуемой продукции. 
