	Бриф 

	1
	Вид деятельности компании (продажи/услуги):
	Например, продажа женской одежды



	2
	История бренда, продукта
	Компания возникла …. Ее основателем был ….

	3
	География работы
	Международная (российская и т.п.) компания 
Указать страны, регионы

	4
	Особенности товаров/услуг:
	Например, женская одежда от ведущих европейских марок



	5
	УТП компании, ваши конкурентные преимущества (дополнительная гарантия, быстрая или бесплатная доставка и т.д.) и недостатки (высокая цена, наличие подобных услуг)
	Например, бесплатная доставка, гарантия 5 лет, бесплатный аудит и т.д.

	5
	Каково основное достоинство продукта/услуги в глазах потенциального клиента? Обладает ли продукт/услуга специфическими особенностями?
	Натуральная продукция, опытные специалисты

	6
	Уровень цен, скидки, акции, специальные предложения
	Например, до конца мая - скидки до 50%


	7
	Опишите свою целевую аудиторию (пол, возраст и т.д.)
Обобщенный портрет потребителя (пол, возраст, место жительства, социальный статус, род занятий, уровень доходов, образ жизни и поведенческие привычки)

	Например, женщины от 25 – 35 лет



	8
	Время работы/приёма заказов
	

	9
	Компании-конкуренты и ссылки на их сайты
	

	10
	Основные характеристики рынка (насыщенность, удовлетворенность потребителя данной группой товаров)
	

	11
	
	




