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1. Потребности населения, экономические блага и их классификация
Конечной целью функционирования любой экономической системы является удовлетворения нужд и потребностей общества в целом и индивидов в отдельности.
Нужда – недостаток человека в чем-либо необходимом для поддержания жизнедеятельности и развития организма, личности.
Потребность – нужда, реализованная в специфическую форму в соответствии с культурным уровнем и личностью индивида.
Потребности принято делить на:

- первичные (физиологические) – это еда, питье, одежда, жилье, потребности в безопасности и защищенности.

- вторичные (психологические) – образование, искусство, развлечения, т.е.  духовные, интеллектуальные потребности.
Такое деление потребностей условно, так как это индивидуально для каждого человека: «Для некоторых чтение – первичная потребность, ради которой они могут отказать себе в удовлетворении потребностей в одежде или жилище (хотя бы частично)».
Каждый продукт, произведенный человеком, направлен на удовлетворение определенных потребностей. Общество создает бесчисленное множество товаров для удовлетворения потребностей производства и отдельной личности.
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Рис.1. Классификация потребностей
Потребности не могут быть постоянными, по мере удовлетворения ранее сложившихся возникают новые. Происходит переход от более низкого уровня потребностей к более высокому. В обществе проявляется действие экономического Закона возрастания потребностей.
Потребность руководит действиями человека в целях достижения удовлетворения. Именно состояние определенной неудовлетворенности, нужды в чем-либо толкает человека к производственной деятельности.
Производство -  процесс изготовления, создания экономических благ (услуг), необходимых потребителям и способных быть проданными по определенной цене или обмененными  на другой  товар.
Блага - средства, с помощью которых удовлетворяются потребности.

Их можно классифицировать с двух точек зрения:
	
	

	1. экономические – природные, людские ресурсы, ресурсы производимые человеком и используемые для производства новых товаров и услуг.
2. неэкономические – наличие в неограниченных масштабах (воздух, вода).
	1.  материальные - это созданные вещи, товары или продукция, которую можно ощутить (холодильник, хлеб и т.д.)

2. нематериальные то, что невозможно ощутить (услуги адвоката, цирковое представление и т.д.)




Услуги – это вид трудовой деятельности, который не воплощается в материальном продукте, но создает условие для непосредственного удовлетворения личных и общественных потребностей.
Производитель должен учитывать уровень предельной полезности блага, т.к. перенасытив рынок своей продукцией, он рискует потерять прибыль в связи со снижением  спроса на товар и как следствие снижение его цены.
В основе общественного производства лежат предприятия или организации, которые по роду своей деятельности объединяются в отрасли.

Отрасли общественного производства подразделяются на сферы материального и нематериального производства.
Таблица 1 

Сферы общественного производства
	Общественное производство

	Сфера материального 

производства
	Сфера нематериального 

производства

	Промышленность 
	Здравоохранение 

	Сельское хозяйство
	Социальное обеспечение 

	Транспорт 
	Образование 

	Связь 
	Культура и искусство

	Строительство 
	Наука и научное обслуживание

	Геология и разведка недр
	Страховые компании

	Водное хозяйство
	Банковская система

	Торговля и общественное питание
	Органы управления 

	Жилищно-коммунальное хозяйство
	Общественные фонды

	Бытовое обслуживание населения 
	и т.д.


В отраслях материального производства – промышленности, сельском хозяйстве, строительстве – непосредственно создаются материальные блага. Отрасли: транспорт, торговля, жилищно-коммунальное хозяйство, бытовое обслуживание – заняты в сфере производства материальных услуг.
В сфере нематериального производства создаются духовные ценности. Одновременно оказываются нематериальные услуги такими отраслями, как образование, здравоохранение, юридические консультации и т.д.
Производство – экономическая деятельность независимо от ее сферы обладает универсальным признаком: это использование факторов производства с целью превращения их в блага.

2. Экономические ресурсы
Для создания благ (услуг) необходимы экономические ресурсы (факторы производства).
Экономические ресурсы – элементы, требуемые для производства и реализации вновь созданных товаров и услуг.

Все экономические ресурсы подразделяются:
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Все экономические ресурсы или факторы производства обладают одним общим свойством: они редки или имеются в ограниченном количестве.

В связи с этим приходится решать, какие товары и услуги производить, а от каких в определенных условиях стоит отказаться. К этой ситуации стоит подходить с точки зрения рациональности. 

Экономическая рациональность – способ выбора решения, основанный на  стремлении получить необходимые экономические результаты с минимально возможными затратами всех необходимых для этого ресурсов.
3. Производство и воспроизводство
Человек вступает во взаимоотношения с природой с целью приспособления ее продуктов к своим нуждам, в целях удовлетворения своих потребностей. Для этого ему необходимо затратить свою умственную и физическую энергию, т.е. труд.
Труд – это целесообразная деятельность человека, направленная на создание материальных и духовных благ, необходимых для существования человека и общества в целом.

Рабочая сила – это способность человека трудиться, т.е. совокупность физических  и духовных сил, которыми обладает личность.
 Для создания необходимого человека продукта он должен иметь сырье (нефть, газ, руда и т.д.) - предмет труда.

Предмет труда – это то над чем человек совершает усилия для получения необходимых ему благ.
Средства труда – то, чем человек воздействует на предметы труда, создавая готовый продукт.

Средства труда подразделяются на естественные (земля, палка, камень и т.п., прирученные домашние животные, органические удобрения, а также органы тела рабочего) и технические (т.е. искусственно создаваемые человеком). К техническим средства труда относятся приспособления, инструменты, передаточные устройства, механизмы.
Предметы труда и средства труда вместе составляют средства производства.
Средства производства и рабочая сила составляют производительные силы.
Производственная деятельность носит коллективный характер, потому в процессе труда люди вступают в производственные отношения, которые складываются помимо их воли желания и, следовательно, носят объективный характер.

Производительные силы и производственные отношения могут существовать только в единстве, так как производственные отношения есть общественная форма, в которой действуют производительные силы в процессе создания общественного продукта.

Эта взаимосвязь лежит в основе закона соответствия производственных отношений  характеру и уровню развития производственных сил общества.

Производственные отношения в единстве с производительным силами представляют собой способ производства, который выражает экономический строй.
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Рис.2. Единство производственных сил и производственных отношений
Производство - это целесообразная деятельность людей направленная на удовлетворение их потребностей. Сам процесс производства носит не однократный характер, а непрерывно возобновляемый, это процесс восстановления, возобновления потребляемого продукта. 
Воспроизводство – непрерывный процесс, протекающий в постоянном повторении и возобновлении потребляемых товаров.

Процесс воспроизводства:
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Рис.3. Процесс воспроизводства
Воспроизводство в количественном выражении может быть различным (табл. 2).
Таблица 2 
Количественная и качественная характеристика воспроизводства
	
	простое
	расширенное
	зауженное

	количество и

качество продукта
	остается

неизменным
	возрастает
	снижается по всем показателям

	функционирующий капитал
	остается

неизменным
	усовершенствуется
	сокращается в количестве или используется не в полном объеме


4. Понятие издержек предприятия

Самостоятельно хозяйствующий субъект называется предприятием в том случае, если он создан в порядке, установленном действующим законодательством, и осуществляет производство продукции, выполнение работ, оказание услуг в целях удовлетворения  общественных потребностей  и получения прибыли. 

Главная цель деятельности любой фирмы в рыночных условиях  - максимизация прибыли. Реальные возможности реализации этой стратегической цели во всех случаях ограничены издержками производства. 

Издержки – это сумма затрат фирмы на производство товара, проданного в течение определенного периода времени.

Издержки это основной ограничитель прибыли и одновременно главный фактор, влияющий на объем предложения, поэтому принятие хозяйственных решений руководством не возможно без анализа уже имеющихся издержек производства и определения их величины на перспективу.

Виды издержек:

1. Явные (бухгалтерские) издержки –  стоимость используемых ресурсов в фактических ценах их приобретения.  
Их рассчитывают для определения, во что обошлось фирме производство продукции. Бухгалтерские издержки часто называют себестоимостью продукции.

2. Неявные (альтернативные) издержки – величина доходов, которых лишилась фирма, выбрав один из альтернативных вариантов вложения средств и использования своего рабочего времени.  

3. Экономические издержки –  это стоимость других благ (товаров и услуг), которые можно было бы получить при наиболее выгодном  из возможных альтернативных  направлений  использования этих ресурсов.
                                           Эк.из.= Яв.из.+ Неяв.из.

Учитывая размеры упущенной прибыли, предприниматель устанавливает целесообразность дальнейшего продолжения своей предпринимательской деятельности.

Вышеуказанные виды издержек целесообразно рассчитывать до начала производства. И подсчитав экономические издержки всех возможных вариантов деятельности, выбрать самый рациональный.

После того как сделан выбор и начато производство продукции перед предпринимателем встает задача минимизации имеющихся явных производственных издержек.
5. Краткосрочные издержки производства
Краткосрочный период – период времени, в течение  которого ряд производственных факторов фирмы не может быть изменен (изменение технологии, специализации производства, замена оборудовании) или в течение которого фирма не успевает в полной мере приспособиться к изменению уровня цен.

Выделяют следующие издержки, величина которых, напрямую зависит от объемов производства:

Общие издержки (Total cost) – издержки связанные выпуском всего объема продукции фирмы.
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 Существуют такие виды издержек, которые фирма несет даже в том случае, если продукция вообще не выпускается, их величина не находится в зависимости от выпускаемой продукции. Она является фиксированной. 

Общие постоянные издержки (Total fixed cost) – это та часть общих издержек фирмы, которая не зависит от объема производимой продукции.

Включают в себя: 

                       - арендную плату;

 - сумму процентов по ссуде, полученной в банке;

 -  амортизационные отчисления по износу основного капитала;

 - страховые выплаты;

 - оклад управляющего персонала.

Значительная часть издержек находится в прямой функциональной зависимости от объема выпускаемой продукции. 
Общие переменные издержки (Total verieable cost) -  это часть общих издержек фирмы, величина которых находится в прямой зависимости от выпуска продукции.

Это затраты на: 

                       - заработанную плату рабочих;

 - транспортные расходы;

 - затраты на электроэнергию;

 - затраты на сырье и материалы и т.д.

Если общие издержки связаны с выпуском всего объема продукции фирмы, то средние издержки – с выпуском единицы продукции.

Средние общие издержки (Аverage total cost) – общие издержки в расчете на единицу продукции (себестоимость).

                              [image: image6.png]ATC =TC/Q = AFC + AVC




Средние постоянные (Average fixed cost) – это общие постоянные издержки в расчете на единицу продукции.

                                     [image: image7.png]AFC =TFC/Q




Средние переменные издержки (Average verieable cost) – это общие переменные издержи в расчете на единицу продукции.

                                   [image: image8.png]AVC =TVC/Q




Средние издержки не позволяют судить, насколько изменяются общие издержки при выпуске еще одной единицы продукции.    

Между тем при определении оптимального объема выпуска продукции необходимо знать, насколько вырастут или уменьшатся общие издержки фирмы с выпуском дополнительной единицы продукции. Поэтому возникает необходимость исчислять предельные издержки.

Предельные издержки (Marginal cost) – это прирост общих издержек, связанный с выпуском дополнительной единицы продукции.

6. Долгосрочные издержки  (Долгосрочный период в деятельности фирмы. Эффект масштаба производства)
Если в краткосрочном периоде хотя бы один из ресурсов задан и не может быть изменен, то в долгосрочном периоде все ресурсы фирмы являются переменными. 

Долгосрочный период – это период времени достаточно длительный для того, чтобы фирма могла изменить объемы всех используемых факторов производства, или же достаточный для того, чтобы дать возможность фирме полностью приспособится к изменению цен.

Фирма может приобрести новое, более эффективное оборудование, арендовать дополнительные цеха, изменить состав управленческого персонала, использовать новую, менее затратную технологию производства

Дополнительная гибкость производства обуславливает более низкие, чем в краткосрочном периоде, средние издержки производства.

Основной целью фирмы в области издержек можно считать организацию производства «нужного масштаба», обеспечивающего заданный объем продукции с минимальными средними издержками в долгосрочном периоде. 

Как правило, для большинства производственных процессов средние издержки быстро сокращаются  при небольших объемах  производства. 

С ростом выпуска средние издержки продолжают сокращаться, но уже более медленными темпами.

При значительных масштабах производства кривая долгосрочных издержек становится практически горизонтальной.  

Минимально эффективный размер предприятия – это такой его размер, при котором объем производства, позволяет минимизировать средние издержки.

После того как фирма определяет для себя наиболее эффективный способ производства, расширение объемов выпуска возможно исключительно за счет изменения масштабов производства, т.е. пропорционального увеличения использования всех производственных ресурсов.

Положительный эффект масштаба производства наблюдается в том случае, когда средние издержки фирмы сокращаются по мере увеличения объема выпуска.

Подобная динамика издержек может быть объяснена относительно большими возможностями, которые несет в себе крупный бизнес:

- крупное производство позволяет использовать большую специализацию ресурсов и разделение труда, что повышает производительность всех применяемых ресурсов;

- крупные предприятия могут применять более передовую технологию и осуществлять дорогостоящую автоматизацию производства, недоступную мелким фирмам;

- возможность осуществлять  специализацию управления и максимально использовать труд высококвалифицированных специалистов, так что расходы на управленческий персонал растут более медленными темпами, чем производство;

- специфика отрасли, главным образом в отраслях тяжелой промышленности (металлургия, машиностроение) крупное производство является наиболее эффективным. Нельзя представить себе конкурентоспособное небольшое предприятие в этих отраслях.

Отрицательный эффект масштаба предполагает возрастание средних издержек по мере увеличения объема производства.

Отрицательный эффект может быть обусловлен:

- ограниченными возможностями эффективного управления (в малом бизнесе - ограниченность бюджета не позволяет нанять штат высококвалифицированных специалистов, на крупном производстве – увеличение управленческого аппарата приводит к бюрократии и, как следствие, снижение эффективности производства);

- нехваткой высококвалифицированных кадров;

- расширением географии производства, и как следствие, изменением внешней среды бизнеса;

- наличием технологических барьеров на пути чрезмерного увеличения размеров предприятия.
образование








медицина








экология








оборона








наука








спорт











Потребности 





производственные





средства производства








отдельной личности





предметы потребления











Предметы


кратковременного  потребления (продукты питания, одежда, и т.д.)





Предметы роскоши





Предметы длительного пользования (жилые дома, мебель, аудио,


видео аппаратура, автомобили)





Здания,


сооружения





Станки,


оборудование, техника





коллективные


(удовлетворяют интересы страны)





МАТЕРИАЛЬНЫЕ РЕСУРСЫ





ЛЮДСКИЕ


РЕСУРСЫ





ЗЕМЛЯ


- все естественные ресурсы: пахотные земли, леса, водные ресурсы, полезные ископаемые.





КАПИТАЛ


- представлен средствами производства: сырье, материалы, машины, оборудование, здания, сооружения, транспорт, связь, информация.





ТРУД


- это физические и интеллектуальные способности людей, осознанно и целенаправленно применяемые ими в процессе производства  и реализации товаров и услуг.





ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКАЯ�СПОСОБНОСЬ


- соединяет в процессе производства все выше перечисленные факторы в единую систему. Это разновидность таланта и умения личности обобщать, принимать решения, порой рисковать. Далеко не все люди наделены такими данными.





!





!





Способ производства





Производительные силы





Производственные отношения





Отношения 


обмена





Отношения в 


распределении





Отношения в производстве





Отношения,


 возникающие в


 потреблении





Средства производства





Рабочая 


сила





Предметы труда





Средства


труда








Труд





Производство








Распределение





Потребление





Обмен








